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N

ACTA No. GEE- ()OS
'NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: o ’
ASESORIA DE FORMULACION PLAN DE NEGOCIO FONDO EMPRENDER

CIUDAD Y FECHA: HORA INICIO: HORA FIN:
FONSECA, 27 DE FEBRERO DEL 2024 9:00 a.m. 11:00 a.m.
LUGAR Y/O ENLACE: DIRECCION / REGIONAL / CENTRO:
SBDC Fonseca Regional Guajira, Centro Agroindustrial y
acuicola
\

| AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
‘\ 1. Inicio y desarrollo de la reunién
“\ 2. Anotaciones y cierre

j
| OBJETIVO(S) DE LA REUNION: J

' 1. Realizar asesoria a la formulacién del Plan de Negocio Katleya para aplicar a las
| convocatorias de Fondo Emprender.

DESARROLLO DE LA REUNION
1. Inicio y desarrollo de la reunién

El dia 27 de febrero, siendo las 9:00 p.m., en la oficina SBDC FONSECA, se lleva a
cabo la primera reunién con la emprendedora Arianne Marelis Mendoza Amaya con

C.C. 1120.750.616 de Fonseca, para la asesoria en el proceso de formulacion de su
Plan de Negocio Katleya.

Se toman los siguientes datos para la creacién del contacto en SIGE:

E —mail: ariannemendoza04@hotmail.com

Teléfono: 317 8093089

Estado civil: casada

Poblacién: Victimas

Direccién residencia: Calle 17 #9-45 Barrio Medina

Direccion Negocio: Calle 17 #9-45 Barrio Medina

Fecha de Nacimiento: 4 de diciembre de 1995
1‘ Se socializa con la emprendedora la Guia Plan de Negocio Fondo emprender, que
| fue  enviado al correo del emprendedor durante la reunion y se explicaron los primeros

puntos que van a ir trabajando hasta la préxima reunion.
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1. Describa el perfil de su cliente, junto a su localizacion. Justifique las razo
su eleccion:

nes de

2. ¢Cudles son las necesidades que usted espera satisfacer de sus potenciales
clientes / consumidores?

3. Describa la tendencia de crecimiento del mercado en el que se encuentra su
negocio

4. Realice un analisis de la competencia, alrededor de los criterios mds relevantes
para su negocio.

5. Describa la alternativa o solucidn que usted propone para satisfacer las
necesidades sefaladas en la pregunta Concepto del negocio Componente
Innovador: Componente Innovador o Factor Diferencial. Concepto del negocio
Producto o servicio Proceso. Se realiza nuevamente la explicacion de cada una de
las preguntas para organizar mejor la idea, ya que no estaba claro para la
emprendedora.

6. ¢Como validd la aceptacion en el mercado de su proyecto (metodologia y
resultados)?

Anotaciones y cierre

Se explica la importancia de tener una informacién confiable y que pueda ser
verificada en cualquier momento del proceso.

En cada uno de los item relacionados anteriormente se debe trabajar en los
siguiente:

- Definir el perfil de cada uno de los clientes propuestos, se deben describir
ampliamente.

- Enlatendencia de mercado se debe relacionar cifras de crecimiento y citar
toda la informacion que se suministre en el documento.

- Se debe hacer un estudio de la competencia, describiendo sus ventajas y
desventajas de acuerdo a la propuesta de Plan de Negocio.

- Definir la propuesta de valor — Innovacién, cual es el componentes que lovaa
diferenciar de otros planes de negocio similares.

- Se debe validar el producto con las herramientas socializadas durante la
reunion. Canvas, tarjeta persona, encuestas.
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l Se cierra la asesoria siendo las 11:00 a. m., con la socializacion del acta y firma de '

| la misma.

Imagen 1. Formulacion Plan de Negocio Katleya

ﬂ;ke‘:f‘lr :
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Fuente: Durango, L. (27 febrero de 2024). SBDC Fonseca. SEN
Guajira.

T CONCLUSIONES

El Plan de Negocio, se dedica a la preparacion y venta de comidas tipicas, comienza este
proceso con entusiasmo y compromiso para aplicar a las convocatorias que se abriran en
este 2024 para fortalecer la economia de la region.

Toda la informacion que se relacionard en la formulacién y estructuracion del plan de

negocio, debe ser real y confiable.

Se define préxima reunién para la primera semana de abril del 2024, ya que la

emprendedora se encuentra programada para dar a luz la primera semana de marzo.
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ESTABLECIMIENTO Y ACEPTACION DE COMPROMISOS
ACTIVIDAD /DECISION FECHA RESPONSABLE FIRMA
Desarrollar los puntos de 1al | 2 deabril | Arianne Marelis |\ iy ne M.
6 de la Guia Plan de Negocio | 2024 Mendoza Amaya
Fondo emprender. Emprendedora
Visita de Seguimiento 2 de abril Lina Durango Petro
Formulacion Plan de Negocio | 2024 Orientadora )W"

ASISTENTES Y APROBACION DECISIONES

NOMBRE DEPENDENCIA FIRMA
Arianne Marelis Mendoza Emprendedora Arianne Mendoza.
Amaya

Lina Durango Petro Orientadora de
Emprendimiento — SBDC
Fonseca
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